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Vacanza all-inclusive per 2 persone

• volo A/R da Milano Malpensa  
• 7 giorni, 6 notti presso il Gran Palladium Caraibi Resort di 

Montego Bay (Giamaica)
• prima colazione, pranzo e cena nei 3 ristoranti show 

cooking a buffet o possibilità à la carte              
(illimitatamente e senza prenotazione)

• snack durante tutta la giornata
• bevande nazionali ed internazionali durante la giornata
• intrattenimento diurno e serale per adulti e bambini
• lettini e teli mare gratuiti in piscina e in spiaggia
• minibar in camera rifornito quotidianamente
• cassetta di sicurezza in camera.

PARTENZA SABATO 28 OTTOBRE



EURO 5000

CONSEGNA SABATO 28 OTTOBRE



• Preferenze Personali

• Valore Percettuale della Vacanza

• Situazione Economica Individuale

• Fattori Economici

• Necessità Attuali o Future

• Preoccupazioni per la Sicurezza

• Stress e Affaticamento

• Benefici Sociali e Relazionali

• Aspetti Emozionali

• Convinzioni Culturali e Sociali

Come abbiamo scelto? 



Momento SuperQuark



1. Aspettative: si riferisce alle nostre 
aspettative o previsioni riguardo al 
raggiungimento di un certo risultato 
o obiettivo. In altre parole, quanto 
crediamo che otterremo ciò che 
desideriamo.

2. Valore: riguarda l'importanza che 
attribuiamo ad un risultato o 
oggetto. In altre parole, quanto ci 
interessa o ci preoccupiamo di 
ottenere quel risultato.

DESIDERABILITA’

D = Aspettative x Valore

È una valutazione soggettiva che riflette 

quanto un oggetto, un risultato o un 

cambiamento sia attraente o 

gratificante per un individuo o un 

gruppo di individui.



• Consapevolezza dei problemi attuali
• Benefici percettibili
• Miglioramento della qualità della vita
• Valori personali
• Approccio psicologico
• Accessibilità
• Comunicazione ed educazione

Fattori che influenzano la desiderabilità 



• ETHOS
• LOGOS 
• PATHOS

Promuovere la desiderabilità nella 

riqualificazione energetica 

COMUNICAZIONE INFORMATIVA

COMUNICAZIONE PERSUSIVA

3 Parole 

chiave



• Comunicare chiaramente i benefici
• Coinvolgere i condòmini nel 

processo decisionale
• Ascolto attivo e risposta alle 

preoccupazioni
• Educazione continua
• Utilizzare esempi di successo
• Incentivi finanziari e agevolazioni

Promuovere la desiderabilità nella 

riqualificazione energetica 



ENZEB



GRAZIE PER L’ATTENZIONE


	Diapositiva 1
	Diapositiva 2
	Diapositiva 3
	Diapositiva 4
	Diapositiva 5
	Diapositiva 6
	Diapositiva 7
	Diapositiva 8
	Diapositiva 9
	Diapositiva 10
	Diapositiva 11
	Diapositiva 12

